SERVICIO NACIONAL DI APRENDIZAJE — SENA -
PROGRAMA VICTIMAS - REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION ( X ) ¢/O PLAN DE MEJORAMIENTO ()

PRUEBA DE CONOCIMIENTO

FECHA DE APLICACION: ‘ o -subo-2024 | codigodeFichA [ 30296:9 |
PROGRAMA DE FORMACION: EN PREND/MIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS |
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUREZ ARREGOCES
APRENDIZ: - ALy { -y M wprre 2
F_ . — :
FASE DEL PROYECTO: | GuiA DE APRENDIZAJE No: J | ™ i
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO - %

Estructurar la propue: ta de solucién de negocios segun tIpD de procesu Y
procedimiento.

Construir el plan de n: gocnos teniendo en cuenta las caractensticas de la planeaciaon
estratégica y ciclo de ' ida del producto

Estructura el plan de 1 egocio e Identifica en qué fase del ciclo de vida del proriu«.to se
encuentra

CUMPLE/ NO CUMPLE: SI( ) NO( )

INSTRUCCIONES GENERALES:

Para dar respuesta al cuestionario.se requiere:
v" Lea detenidamente cada una de las ‘preguntas y res| onda segun la estructura del cuestionario.
v Usar letra legible para responder las preguntas able‘rtas

DURACION: LA PRUEBA DURARA (90) minutos.

COMPETENCIA:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE:

CRITERIOS DE EVALUACION:

a) LlaLley de Emprendimiento esta sopoifada por v.irios conceptos~TCultura, cmP( Loal La_\ c:l ofk

emprendimiento, emprendedor, £,__(]j aSOn .. Yean. 'CLL_’(\ Qﬂ oc 1o
b) Diga cuales son las variables de Ia eslrategia “las dP' cod Ut ' Prec©

Rla2an yReomocion. G
r«'if':)v _jr ?) s '/ . £//Q L{ﬁ

c) Dlga las caracteristicas de un producto: Atrj
y servicio de apoyo del producto;
1. Asigne los conceptos teniendo en cuenta las def niciones: EMPRENDER, IDEA DE NEGOCIO,
EMPRENDIMIENTO TEMPRANOA EMPRENDIMIENTO MADURO
Clo emprendimiento jue ya inicié acciones de ofertar un producto o
servicio pero que de algin modo,€sta sin fortalecimientc técnico, no posee registros y certificaciones, su
volumen y potencial de produg€fén no es altg, asi mismc los periodos de produccidn no estan definidos. “

: . . . . . o = ’
+ Es la actitud y aptitud que toma ui a persona para iniciar un nuevo proyecto a través
de uJeas y oportunidades.
N0 e e 100 0 nu.j,-,r Posee un tlempo ds le 3 aflos de funcionamiento, un emprendimiento

comienza a madurar las diferentes claves que |
clientes del mercado

Lo [le o ¢ en’ = '/’n Sra0s
como un emprendlmlento. i

2. Identifique las fortalezas y debilidades (interfias ), oportunidades Y amenaras (externas) de la
productora de huevos

A) La guerra entre Rusia y Ucrania dispargron el pre cio de los concentrados EE A:

h) Los operarios de la fabrica no tienen claro sus ac ivida horales cotidianas D v_d1

T

ermite 1 superar costos, devolver inversiones y obtener

un tiempo de '1n aiio en los que ha logrado madurar su negocio

O T




ejemplos cada concepto:

Ta) (9 ),;J_baau__J , t¢ /¢ fore

A&'L_L_IL._MD —_—, MMM 8a L0 y

4; ’/.’ /0& - =y

7
. /
4. En el cuadro identifique los tostos fijos, los costos variables y exprese que estrategla utlhzana para
asignar el precio adas plantutas-que sembri ron: _‘
1) Costos fijos: _ 2) Costos V:;l nables
a-FIrI:':”-Cro o‘é f eoOf a. Ll Hr Ly
E b-_affllrcc/ - b..._/u;ﬁ/[‘*. ole (
o - -

\a Mic .Q'ﬂ : Es la razon de existic lel | e) ¢§Qué es estacionalidad en las ventas?
negocio y lo que motiva al emprendedor a PH St A
realizarlo. ' led 7L"' A w49 o/ A0
\/ 2 4o 7= | : Es lo que el emprended or - /:/ > 2 /‘p”,,/_;w_am @y

hace en su dia a dia para lograp€se propdsi o.

\/ s %! o.r) Es lo que el emprende lor
quiergtdgrar y lo que espera alcanzar por medic de

sus actividades.

: . f C S ("
d) Relacione los conceptos con Sus ,Z_\','J':C w0l o MR Corsc

g caracteristicas utilizando un cone

vida e ingresos.

¢ Ivaciones de compya.
nicipto y zonas célidas o fria ;.

dad, sexo, etc.

f )
potixlo L eyl g = ory r-.é—~>_ nare po
6. éLos medios de transportes en ?l modelo e negow esta representado por?
<cOro/s 2 f 2 '(*1’ -‘7../(';-9/‘-7
7 f_Cémo se smtlpron durante la formacion E

/4' ngam ) 4’01’/4)

Relacion de aprendices:
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SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE - SENA -
PROGRAMA VICTIMAS — REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION (X)Y/O PLAN DE MEJORAMIENTO( )
PRUEBA DE CONOCIMIENTO
FECHA DE APLICACION: - 4 §p-2024 | cédigo de FICHA |
PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES
APRENDIZ: ) 1peley, Quotallay
v T,
/ _ Q‘:,;«:_ ) :“{..,_
FASE DEL PROYECTO: | GUIA DE APRENDIZAJE No: | & 81
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO % hd
COMPETENCIA: Es;::;c;::;\;:; opropuesta de solucién de negocios segin tlpp g: i:oceso y
RESULTADOS DE APRENDIZAJE: gstratrét;slrc :Iyp‘l:e:; :; :sﬁjoaa;; tperr;ide::t% exn’cugftiéas caracteristicas de la planeacion
CRITERIOS DE EVALUACION: / Estructura el plan de negocio e Identifica en qué fase“dgl ciclo de vida del producto se
encuentra %,
CUMPLE/ NO CUMPLE: si{ ¥ ) No( ) Y,
INSTRUCCIONES GENERALES: &
Para dar respuesta al cuestionario.se requiere:
v Lea detenidamente cada una de las-preguntas y responda segun Ia estructura del cuestionario.
v Usar letra legible para responder las preguntasabmrtas
DURACION: LA PRUEBA DURARA (90) minutos.
CUESTIONARIO
De acuerdo al enunciado complete los conceptos: o 2
a) La Ley de Emprendimiento estd:so| ortada por varios conceptos: Cultura LL“ P resos
emprendimiento, emprepdedor, "u M ylones de pnéso e
b) Diga cuales son las varfahles de la estrat_eg:a ”Ias 4p” }‘)E Sdart> . DOret

Voo J Mg

3 9’:’\/‘ -

’Rg.r': O AT

c) Diga las caracteristicas de.un prod
y servicio de apayo del product

=}

=278 ‘4' (A P! B Q)

o: Atributos, Eonp

1. Asigne los conceptc:s\temendo en cuenta las definiciones: EMPRENDER, IDEA DE NEGOCIO,

I\S’REN DIMIENI[Q

O DER/D

T Al PRANO Y EMPRENDIMIENTO MADURO
“Esun emprendimiento que ya inicid acciones de ofertar un producto o

servicio pero, que de lgin modo esta sin fortalecimiento técnico, no posee registros y certificaciones, su

volumen v po enma! de

c&e ideasy oportumdad
IfDIeA

ool \‘9

duccién no es alto, asi mismo los periodos de produccién no estan definidos.
s la actitud y aptitud que toma una persona para iniciar un nuevo proyecto a través

: Posee un tiempo mas de 3 afios de funcionamiento, un emprendimiento

. W b 7 e o . .
comienza a'-madurar |a§ diferéntes claves que le permiten superar costos, devolver inversiones y obtener

clientes d’efmercado
£ rp

’
Wr‘\t\/Posee un tiempo de un aiio en los que ha logrado madurar su negocio

como un empre ndlmle nto

2. Identifique las fortalezas y debilidades (internas), oportunidades y amenazas (externas) de la

productora de huevos

a) Laguerra entre Rusia y Ucrania dis on el precio de los concentrados E y

b) Los operarios de la fabrica no tiehen claro sus actividades laborales cotidianas

A Y

v ' )




“T ™
c) La fabrica no cuenta con los servicios publicos para la operacion de sus instalaciones .y D
d) El precio internacional del huevo aumento y los precios de los insumos bajar E y__ |
e) La fabrica cuenta con todo el equipamiento requerido para su puesta epgafiarcha | y__ =

3. Diga cuantos niveles tiene el modelo de negocio Canvas e identifiquelos de manera ordenada con
ejemplos cada concepto \ :

a) (Q)MD&\ \ \‘oansJ‘,' 1Y ol i “Tnl\PollPS ‘.-:'..j\?\
Hmwrow««1( el i,aﬁ/mo, %L_L, sSsenaQ Yy

A —E-i ne < .
4. En el cuadro identifique los costos fijos, los costos variables y exprese que estrategla utlhzqua para
asignar el precio a las plantulas que sembraron: — Nyl
9 :
1) Costos fijos: 2) Costos variables -
a. S5 s !.. X p !)r'\p‘ & 55 a. ! R ‘r.l-., &
b | s Ty
A endO © Mawd SRS

M [T N0y @ Es la razén de existir del | e) ¢Qué €sestacionalidad en las ventas?
negocio y lo que motiva al emprendedor a Ny

realizarlo. ‘ _ = ‘\F’ W @1‘3‘. do.f

\erger : Es lo que ‘el.empren dor 3
hace en su dia a dia para lograr ese proposito. LY 3 e
\J1<,1¢< . : Es lo que el 6émprendedor M

quiere lograr y lo que espera alcanzar por medio de K

it Hckividading f) {Cémo puedo limitar el riesgo econémico de

un emprendimiento?

d) Relacione

Geograficos: ‘\.-'

Demograficos: ot aciones de compra ¥ : ke g
3 r AN oD

Personales: icipio y zbnaé calidas o frias. \ Cq yao? A 00

Psicolégicos:

W Edad sexp, etc.

Realice la. segmentac|6n del mercado de las RUANAS:
@@Q@NL\W ’?:ouc:zc,a Cur\‘)uh)rf\m&q Pas! O Nanfo
’Dawm\rm;m&u')mo“-\-@ \C}ﬁ/ﬁ\ore\ \-l mUA%F'I‘P\ NN ns A

z"'f\“o.)\(;d“rr-"-r‘ \/1(‘*& D \e C AW ,\‘, T
4 6 aLos mediaos de tra sportes en el modélo de negocio CANVAS estd representado por?
C&‘T\ J‘ 712 \,‘.'l(‘\ ot \DV\

7. acdmo se sint:eron dura te la formacu SENA?
0SS . cent\me / ’y({—p\t W\ \p

F/{Orfa cds chu P

Marjo [elfnn.s. cuol’aq

Relacién de aprendices: __|
L]




SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE — SENA -
PROGRAMA VICTIMAS - REGIONAL GUAJIRA
INSTRUMENTO DE EVALUACION (X ) /O PLAN DE MEJORAMIENTO { )

PRUEBA DE CO VOCIMIENTO

FECHA DE APLICACION: . - OF-2024 | codigodericHa [ 30299 1Q
PROGRAMA DE FORMACION: EN PRENDIMIENTO DE UNIDADES PRODUCTIVAS
INSTRUCTOR: FRANCISCO JAVIER NUNEZ ARREGOCES

APRENDIZ: ﬁ"na Loths éoﬂ"c:m s

FASE DEL PROYECTO: | GUIA DE APRENDIZAJE No: I-% i ]
ACTIVIDAD DEL PROYECTO: CUESTIONARIO b : N
COMPETENCIA: . * Estructurar la propue: ta de solucion de negocios segtin tipo de proceso y
procedimiento. . ’ 32
1 d G
RESULTADOS DE APRENDIZAJE: Construir el plan de n' gocios teniendo en cuenta !as caracleristlcas e la planeacion
estratégica y ciclo de ' ida del producto. i
18 e
CRITERIOS DE EVALUACION: Estructura el plan de 1 egocio e Identifica en N qu fase del ciclo de vida del producto se
B encuentra : . B
CUMPLE/ NO CUMPLE: sit ) NO( )

INSTRUCCIONES GENERALES:

Para dar respuesta al cuestionario.se requiere:

v" Lea detenidamente cada una de las preguntas y resjonda segun la estructura del cuestionario.
v Usar letra legible para responder las preguntasabie tas.

DURACION: LA PRUEBA DURARA (90) minutos.

CUESTIO VARIO-
De acuerdo al enunciado complete los conceptos:

a) La Ley dé Emprendimiento estd soportada porv 1rios conceptos: Cultura Em D\(ﬁ &4 !\ @ ‘i "\A
emprendimiento, emprendedor, Loy vin Lot | £ ariy \ ._4: .j)__nlml & PWWU
b) Diga cua s son Ias vanables de la estrateMﬂ ‘ [

c) Diga las caracterlstlcas de Eﬁ producto: Atrlbuto. é;m .}‘\ 09 & M F )\" P

y servicio de apoyo del producto:
1. Asigne los conceptos teniendo en cuenta las def niciones: EMPRENDER, IDEA DE NEGOCIO,
!ﬂpymd,r"EMPRENDIMIENTO TEMPRAND Y EMPRENDIMIENTO MADURO
,Ezam emprendimiento que ya inicié acciones de ofertar un producto o
servicio pero que-e algin modg esta sin fortalecnmlenlc tecmco no posee reg;stros y cemflcacmnes su
volumen y pot |ncral ge pr

de irleasyoportuni a’dv S.
CcmFre Lot cgé, zzgélwosee un tiempo mds le 3 afios de funcionamiento, un emprendimiento

comienza a madurar las diferentes claves que le permite 1 superar costos, devolver inversiones y obtener

clientes del mercado

o % Pesee un tiempo de 1in aiio en los que ha logrado madurar su negocio

como un emprendimiento.
2. Identifique las fortalezas y debilidades (internas), oportunlclades y amenasas (externas) de la
productora de huevos :
) Laguerra entre Rusia y Ucrania dispararon el pre cio de los concentrados E Y 4 /
h) Los operarios de la fdbrica no tiehen claro sus ac ividades laborales cotidianas ;y y .




La fabrica no cuenta con los servicios public os para la operacién de sus instalaciones __f__y __“—_{__:/
El precio internacional del huevo aumento  los precios de los insumos bajaron _ & v_© -
La fabrica cuenta con todo el equipamientc requerido para su puesta en marcha ¥ V. &
Diga cuantos niveles tiene el modelo de ne;;ocio Canvas e identifiquelos de manera ordenada con
ejemplos cada concepto:
b Fn//tL ; 1 dcfzé E
Jue qh., Cﬁ_.fL_E(
Wz ﬁr”? ,
En el cuadro identifique los costos fijos, Ios costos variables y exprese que eslrategla utilfzana para
asignar el precio a las plantulas que sembr: ron:
1) Costos fijos: | " 2) Costos variables
3. Paler Lo A pren e o @&ra/
‘b.sf—,wa’r"c i b. pr 8?7 oS _—
7704 g;'afﬁ' : Es la razon de existir lel | e) éQué es estacionalidad en las ventas?
| negocio y lo que motIVa al empxendedom i
i :
reahzarl; | pivees Cor Tl & Lo e 7
N et Lo o Es lo que el emprendet or axu oLt &4 Wk_,
F7 /MLA! ::wcz‘j!bﬁx—

hace en sgc!ia a dia para lograr ese proposi 0. y Loe @ ace © /e Va
Yielo s . Es lo que el emprende lor &/i S/ J ’ue_r’d
quiere lograr y lo que espera alcanzar por medic de

Sr et f) ;Cémo puedo limitar el riesgo econdmico de

un emprendimiento?

Y

d) Relacione los conceptes: con us ﬁa/’uc,’/tf'/"fv’g

caracteristicas utilizando un conector:
. o U}" f» o e CJ $

istilo de vida e ingresos. ;Q/) ;19

otivaciones de comp a.

icipio y zonas célidas o f;a"]/

» Edad, sexd etc.

Geogrificos:
Demografic
Personaless
Psicologicos™=

5. Realice la segmentacién del mercado de las RL ANAS:

_&L_L__)A.Q_VQ_LLMGL e prtrh & Leep5)

6

¥4

. dlos medios de transportes en elﬁwodelo e negocngl\N}ﬁ p‘re;entad%mr?

' ¢Cémo se sintieron durante la formacion “ENA?
227y Aless

Relacion de aprendices: ﬂ@//ﬂ e =T .
1v2Den, )Z'_Qs.b_gg_&——_




